
 原材料や燃料費が高騰し、賃上げ圧力が高まる中で、コストダウンこそが企業努力

とされたデフレの時代が終焉を迎えました。インフレ時代に適正な利益を確保するた

めには、顧客との価格交渉を有利に進めるためのエビデンスが必要です。 

 このセミナーでは、デフレ思考を脱却してインフレ時代を生きるために必要なマイ

ンドセットと、価格交渉に至る具体的な手順について解説致します。 

 難しい会計用語は一切登場しませんので、会計が苦手な方でも安心してご参加下さ

い。  

岡⽥ 泰範 氏 

（リープコンサルティング株式会社  

代表取締役 ） 

講師プロフィール 

1994年から⼤手コンサルファームで、セミ
ナー部⾨のチームリーダー、企画部⾨責任者、
社内ベンチャー創業を経験。 

2003年より東京のコンサルティング部⾨で、
中堅・中⼩企業のコンサルティングに携わる。 

2014年にコンサル部⾨の責任者としてパート
ナー (経営職)に就任し、ファームの東証１部
上場に貢献。 

2019年に退職してリープコンサルティングを
創業。これまでの コンサルティング実績300
社超、研修担当２万⼈以上 

早稲⽥⼤学⼤学院経営管理研究科修了
（MBA） 

東京中⼩企業投資育成㈱は中⼩企業庁の政策実施機関です 

2024年3月7日（木） 

講 師  

投資育成セミナー 

受講をご希望の方は裏面の 

お申し込み方法をご覧ください 

日 時 

会 場 

投資育成ビル8F 

東京都渋谷区渋谷3-29-22 

 無料        

2024年3月7日(木) 
14:00-17:00（受付開始 13:30）  

参加費 

経営者が押さえるべき価格交渉のための会計術 

【講演内容】 

・コスト競争力から価格交渉力の時代へ 

・利益にインパクトを与える４つの要素 

・コストの実態を把握する管理会計の勘どころ 

・価格交渉における根拠資料の作り方 

・価格交渉のマネジメント 

インフレ時代に生き残る！ 



 弊社ホームページよりお申込みをお願いしております。 

  下記URLにアクセスいただき、セミナー一覧より本セミナーを選択し、 

  申し込みのお手続きをお願いいたします。 

   セミナー情報  

    https://www.sbic.co.jp/seminar/ 

 

 

       ※本セミナーには受講票はございません。定員超過などお受付できない場合のみご連絡します。 

  ※天災およびその他やむを得ない事情等によりセミナーの開催を延期・中止させていただく場合がございます。 

   最新の開催状況につきましては、弊社ホームページのセミナー一覧 (https://www.sbic.co.jp/seminar/) 

   よりご確認くださいますようお願い申し上げます。 

  ※発熱、風邪症状がみられる場合は、参加の自粛をお願いいたします。 

  ※会場内ではマスク着用を推奨しておりますが、政府指針を踏まえ、お客様の主体的な判断を尊重し、対応をさ  

   せていただきます。 

 お申込み方法 

【個⼈情報の取り扱いについて】 

 ご記入いただきました個⼈情報は、参加者名簿として、またセミナーの企画・運営・実施のため使用する他、関連するアフターサービス、 

 必要な情報の提供及び投資育成制度に関する各種ご案内のために使用します。 SBIC 

 セミナー会場   

 お問合せ 

 お申込み締め切り  

 投資育成ビル ８階ホール 

 住所：東京都渋谷区渋谷３－２９－２２ 

    JR渋谷駅 新南口出口 徒歩1分  
    （埼京線ホーム恵比寿寄り）  

 地図：弊社ホームページ「アクセス」参照 

 https://www.sbic.co.jp/company/access/ 

   TEL：03-3499-0755 

セミナー会場までのアクセス情報 

3月6日(水)まで（開催前日までお申し込みできます） 

（QRコードは（株）デンソーウェーブの登録商標です。） 
東京中小企業投資育成 セミナー情報 検索 QRコードも 

ご利用ください。 

 東京中⼩企業投資育成㈱ ビジネスサポート部  山下 (TEL 03-3499-0755) 

本セミナーは、セミナー終了後にオンデマンド配信を予定しています。オンデマンド配信は投資先企業のみ
ご視聴いただけます。詳細は、弊社ホームページのセミナー情報（https://www.sbic.co.jp/seminar/）を
ご覧ください。 

 オンデマンド配信について 


