
 

 

                  
私たちは日頃、「相手が何を言ったか」にばかりとらわれがち

です。しかし、人の本心や性格というのは、実は言葉よりも、“ち

ょっとした行動”に表れるものなのです。また、心・身体・行動

はつながっていて、日常的な行動を少し工夫するだけで、自分自

身を良い状態に保つことができ、周囲へも良い影響を与えること

ができます。本セミナーでは、営業活動や部下育成など、様々な

ビジネスシーンで役に立つ、行動心理学についてわかりやすく解

説し、効果的なコミュニケーションについても、具体的に紹介し

ます。行動心理学を知ることは、仕事や人生を好転させる近道で

す。経営者、経営幹部の皆様、ぜひご参加ください。 

 

記 
 

【日 時】 ２０１９年１０月３日（木）１４：００～１６：００（受付開始１３：３０） 

 

【講 師】 晴香 葉子（はるか ようこ）氏  

 

作家・心理学者・心理コンサルタント 

 

＜プロフィール＞ 

東京都出身。文学修士（コミュニケーション学）。早稲田大学オープンカレッジ

心理学講座講師。日心連「心理学検定」１級（偏差値 73獲得）。テレビ、ラジオ、

雑誌など、メディアでの心理解説実績多数。心理学・コミュニケーション学につい

て、様々な角度から情報を提供している。著書・寄稿も多数。海外でも４冊出版。

『現代日本執筆者大事典第５期』に、現代日本を代表する執筆者として紹介。 

現在は、大学院博士課程（後期）に在籍し、研究を進めるとともに、執筆・講演・

心理監修などの活動を行っている。 

 

【セミナー内容】 

１．ここを見れば、これがわかる！ 知っていると楽しい行動心理学 

２．心と身体、行動はつながっている 

３．行動を変えると、心が変わる 

４．自分を良い状態に保つ行動心理学 

５．周囲へ良い影響を与える行動心理学 

  

 
「経営者のための行動心理学」 

 

 



 

 

【日時】 2019年10 月3 日（木）14:00～16:00 (受付 13:30～） 
【会場】 ホテルメトロポリタン山形 3階朝日（ＪＲ山形駅直結） 

住所：山形県山形市香澄町１−１−１  代表電話番号 023-628-1111  

地図 http://yamagata.metropolitan.jp/access/ 

【主催】東京中小企業投資育成株式会社 

【共催】日本政策金融公庫 山形支店、日本生命保険相互会社 山形支社 

 

 

 

 

 
 

   

 

 

 

 

【問合せ】東京中小企業投資育成㈱ ビジネスサポート部 山下 

      ＴＥＬ０３-３４９９-０７５５ ／ ＦＡＸ０３-３４９９-０８１９ 

【申込み〆切り】10月2日（水） までにhttps://www.sbic.co.jp/seminar/ 

 からお申込みいただくか、以下の受講申込書にある必要項目を 

Ｅメール：gyoshi-seminar@sbic.co.jpにてお送りください。 

なお、本受講申込書のＦＡＸによるお申し込みもできます。 

【受講票】本セミナーは、受講票等はございません。 

なお、受付開始時刻は、セミナー開始時刻の30分前からです。       以 上  
受 講 申 込 書 

東京中小企業投資育成（株） ビジネスサポート部 山下 行 

Ｆ Ａ Ｘ：03-3499-0819 Ｅメール： gyoshi-seminar@sbic.co.jp  
貴社名 
ご参加者 役職名・氏名（複数のご参加も可能です） 

 

  
代表者の 

ご連絡先 ＴＥＬ  FAX   
E-mail 

本日のセミナーの開催情報はどちらでお知りになりましたか  
ご記入いただきました個人情報は、各共催者が参加者名簿として、またセミナーの企画・運営・実施のために使用する他、関連するアフターサービス、必要な情報の提供及び各種

ご案内のために使用します。 なお、個人情報の共同利用等の詳細につきましては、東京中小企業投資育成株式会社のプライバシーポリシーをご参照ください。共同利用する個人

データについては、各共催者がそれぞれ責任を持って管理いたします。 
日本生命（以下、当社）は、ご提供いただきましたお客様の個人情報を、次の①～③のとおり利用します。詳細については、当社ホームページの「個人情報保護方針」をご覧ください。

①「当社からの、各種商品・サービス（関連会社・提携会社のものを含む）のご案内・提供」及び「当社の業務に関する情報提供・運営管理」に必要な範囲で利用します。②関連会社・

提携会社である他の保険会社（以下、同社）の代理店として取扱う保険商品の提案に必要な範囲で、同社と共同利用することがあります。③取扱職員が同社と直接代理店契約を結んだ

損害保険代理店である場合、取扱職員が取扱う保険商品の提案に必要な範囲で、同社と当該職員と共同で利用します。 
上記の「各社の個人情報利用目的」及び「各社に個人情報が提供されていること」につきまして、ご本人にご了承をお取りくださいますようお願いいたします。 

「経営者のための行動心理学」 
007-19-168 

http://yamagata.metropolitan.jp/access/
https://www.sbic.co.jp/seminar/
mailto:gyoshi-seminar@sbic.co.jp

